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مقدمه 

 شرکت امکان پویش فرآور با برند تجاMی Mوپل برندی است  ایرانی که در حوزه ی واردات، تولید و مونتاژ دستگاه های قهوه ساز خانگی و تجهیزات وابسته به آن و همچنین 

رست و فرآورش قهوه، در سال ۱۳۹۸ با شماره ثبت ۵۵۱۹۴۵ تاسیس گردید. Mویکرد و راهبرد شرکت انجام تجارت با هر دو مدل B2C و B2B است. این بدان معناست که استراتRی 

شرکت از یک طرف ارتباط بh واسطه با Mوش مبتنی بر تعامل Bussines (صاحب برند) با Consumer (مصرف کننده) که موجب ارایه خدمات باکیفیت تر و اMزان تر می شود که 

نتیجه ی آن ارتباط مستقیم بrن مشترpان و شرکت می باشد و از طرفی دیگر در برخی از بخش های بازار و برای برخی از سبد محصولات، تصمیم گرفته شده است تا محصولات در 

قالب قراردادهای B2B عرضه و از شبکه نماینده های با صلاحیت بهره  برده شود. 

 بنابراین پ}واضح است که Mوپل می تواند محصولات خود را به شبکه های توزyp هوشمند و مویرگی در قالب ماMژpن های جذاب و با صرفه واگذار نماید که تنها در این راه 

سه شرط اساسی برای نماینده یا متقاضیان اخذ نمایندگی وجود خواهد داشت و آن هم تبعیت از استاندارد های کیفی در عرضه محصول، حفظ ضوابط برند Mوپل و اMزش نهادن 

به مشترpان و مصرف کنندگان نهایh است . 

برای پrوستن به شبکه نماینده گان شرکت امکان پویش فرآور  لازم است در گام ابتدایh فرم درخواست اولیه (کدفرم RC-01) که در بخش درخواست همکا?ی در وب سایت Mوپل 

زنجیره  به  مازاد  ظرفیت  یک  عنوان  به  نمایندگان  امور  تایrد  و  تشخیص  به  سپس  و  گرفته  قرار  اعتبارسنجی  مرحله ی  در  و  تکمیل  دارد،  قرار   www.Ruppell.co نشانی  به 

بازارpابh ف}وش Mوپل اضافه گردید.  
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مسولیت اجتماعی شرکت امکان پویش فرآور 

Mوپل پrش از این که بخواهد ف}وشنده ی محصولات مختلف باشد، برای خود رسالت اجتماعی ویژه ای در نظر گرفته و بسیار مصمم است تا با حمایت از محیط زpست و گونه های 

جانوMی Mو به انقراض، حیات دوباره ای به طبیعت دهد. ما در Mوپل معتقدیم که جهان را همان گونه که تحویل گرفته ایم به نسل پس از خود بازگردانیم. انسان ها با خودخواهی 

خود هرآن چه در مسیرشان بوده است را برای رسیدن به آرمان هایشان از بrن برده اند، برای تولید صنعتی، نه تنها موقعیت دیگر جانداران را به مخاطره انداخته اند بلکه باعث 

آسیب لایه ا�ن نیز شده اند. Mوپل هم یکی از این موجودات دوست داشتنی است که آخرpن زpستگاهش در جنوب شرقی ایران، آمرpکای جنوبh و ب}زpل است و مورد نامهر�انی های 

بشر قرار گرفته و ما در شرکت امکان پویش فرآور ، حامی این Mوباه زpبا هستیم. شما نیز برای حمایت از طبیعت کافیست Mوپل را دنبال کنید. 
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ما در راستای این مسوولیت اجتماعی، به سادگی و بدون هیچ گونه تغیr}ی در طبیعت، Mوند تجاMی خود را نیز طی می نمایrم اما همه ی مسوولیت اجتماعی Mوپل در این جا به 

پایان نمی رسد چراکه Mوپل با تهیه و فرآوMی سالم ترpن قهوه با کافئین کنت}ل شده و متناسب با ذائقه های مختلف در تلاش است تا ضامن سلامت جامعه باشد.Mوپل برای هر 

محصول علاوه بر دارا بودن برند، نامی یک�ا و بh همتا دارد تا بدینوسیله مصرف کنندگان عزpزمان هر چند با کمترpن سطح آ�اهی در حوزه ی قهوه بتوانند از میان محصولات 

Mوپل با توجه به نوع مصرف و نیازشان انتخاب درستی داشته باشند . 
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لیست قیمت محصولات شرکت امکان پویش فرآور 

کمیتی  تا  بوده  تلاش  در  دارد،  اختیار  در  را  چای  و  قهوه  فرآوMی  تجهیزات  و  ماسالا  چای  همچون  خاص  نوشیدنی های  قهوه،  پایه  بر  فرآورده های  از  کاملی  سبد  که   Mوپل 

متناسب با کیفیت ارایه شده را به همراه داشته باشد. در این راه به دانش خوبh در زمینه ی تجر�ه مشترpان، کیفیت ادراک شده ی مشترpان، اMزش اف�وده ی ایجاد شده برای 

مشترpان و حفظ رضایت مندی آن ها رسیده ایم که باعث توجیه پذی}ی قیمت در محصولات Mوپل شده است. 

 قیمت گذاMی در واحد بازارpابM hوپل، فرآیندی علمی بوده تا از هرنوع اعمال سلیقه و بدعت در سیاست های اشتباه براثر تصمیمات فردی جلوگی}ی شود بنابراین در 

Mوش قیمت گذاMی Mوپل به چند پارامتر مهم توجه داشته و دارpم: 

۱- کشش بازار و بودجه خانوار در مشترpان هدف Mوپل 

۲- کیفیت ادارک شده مشترpان از Mوپل 

۳- هزpنه های مشترpان در مسیر رسیدن به Mوپل اعم از هزpنه های مالی، Mوانی، زمانی و فیزpکی 

۴- توجه به منافع اک�سابh مشترpان اعم از منافع شخصی، منافع خدمات، منافع محصول و منافع حاصل از اعتبار شرکت و برند 

۵- قیمت گذاMی رقبا و تحلیل بازار 

۶- بهای تمام شده محصول با توجه به نوسانات نرخ اMز،  مواد اولیه و بسته بندی با اولویت ثبات قیمت 
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شبکه فPوش محصولات شرکت امکان پویش فرآور 

(?وپل)

Ruppell's Shops in IRAN



اخذ نمایندگی  

اخذ نمایندگی در Mوپل می تواند توسط فرد یا سازمانی صورت گیرد که محصولات Mوپل را جهت عرضه در شبکه ف}وش خود تهیه می نماید. 

نماینده ی شرکت تنها می تواند به صورت منطقه ای عمل نماید و حوزه ی جغرافیایh فعالیت آن منحصر به آن چه هست که با شرکت توافق شده است. 

شبکه نمایندگان نیازمند رعایت استانداردهایh همچون تابلوی سردرب و دکور ویژه Mوپل نیست اما لازم است پایبند به ضوابط برند و تبلیغات Mوپل باشند. 

نمایندگان Mوپل موظف به رعایت ضوابط قیمت گذاMی Mوپل بوده و نمی توانند راساً و سلیقه ای عمل نمایند شایان ذکر است قیمت های ف}وش باید با لیست  های اعلامی از سمت 

شرکت منطبق باشد مگر در مواردی خاص که در این صورت نماینده با ارسال درخواست ک�بی خود به شرکت و اخذ مصوبه اقدام به تغیrر در قیمت ف}وش خود می نماید. 
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مدارک مورد نیاز برای اخذ نمایندگی 

مدارک مورد نیاز نمایندگیردیف

کپی برابر اصل تمام صفحات  شناسنامه، کارت ملی و کارت پایان خدمت متقاضی یا مدیرعامل1

کپی برابر اصل جواز کسب مرتبط یا گواهی از اتحادیه تابعه مبنی بر اقدام برای اخذ جواز2

کپی  برابر اصل آ�هی تاسیس، آخرpن آ�هی تغیrرات، Mوزنامه رسمی تاسیس و تغیrرات و اساسنامه برای متقاضیان حقوقی3

پرpنت گردش مالی  سه ماهه ی آخر یکی از حساب های بانکی متقاضی4

شماره حساب بانکی جهت درpافت استعلام از سامانه ی صیاد5

اسناد و مدارک ملک مورد نظر برای نمایندگی( اسناد مالکیت، پایان کار، قولنامه یا مبایعه نامه رسمی با کد رهگی}ی و…)6

7RC-01 تکمیل فرم درخواست اولیه نمایندگی

�Mومه کاMی متقاضی و سوابق اجرایh وی8
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شرایط عمومی اعطای نمایندگی 

۱- دارا بودن وجاهت قانونی و عدم وجود منع  قانونی برای فعالیت نماینده  

 ۲- داشتن مدرک تحصیلی حداقل دی�لم برای نماینده یا مدیرعامل شرکت متقاضی 

۳- دارا بودن حداقل سابقه کاMی مورد نیاز 

۴- توانایh مالی لازم  

۵- توانایh مدیرpت نمودن نمایندگی 

۶- عدم سوء پrشینه کیف}ی برای متقاضی یا مدیرعامل شرکت 

۷- دارا بودن حسن شهرت و سلامت مالی نزد بانک مرک�ی ایران 

۸-  حفظ حرpم صنفی Mوپل و نزدیکی شعب برای نمایندگان در شهرهای با جمعیت زpاد  

۹- تعهد بر ارایه خدمات مشت}ی مدارانه و رعایت ضوابط داخلی Mوپل 

۱۰- داشتن علاقه و اشتیاق در مسیر توسعه ی یک برند 

۱۱- توانایh بازارpابh، ف}وش و عرضه انواع محصولات Mوپل 
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 مزYت های اخذ نمایندگی ازشرکت امکان پویش فرآور  



 

خرYد اعتبا?ی                                                                                                                                                                                                               

( اعتبار M ۳۰وزه جهت خرpد کالا) 

اولویت درYافت کالا 

 ( اولویت در تحویل کالاهای تولید شده از کارخانه) 

 

گارانتی قیمت 

(در صورت کاهش قیمت در بازه ی زمانی M ۱۵وزه، قیمت برای نماینده بر اساس لیست قیمت جدید شرکت تعدیل خواهد شد) 

 

تخیفیف تارگت 

(در صورت رسیدن به تارگت مورد نظر در قرارداد نمایندگی، ۲ درصد از مبلغ خرpد در حساب بستانکاMی نماینده منظور خواهد شد) 

تخفیف نقدی 

(در صورت خرpد نقدی در فاک�ور های رسمی،  مبلغ ۲ درصد تخفیف از لیست قیمت شرکت  برای نماینده  منظور خواهد شد) 
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استانداردهای برند 

 برای اطلاع از هویت برند، هویت بص}ی برند، ضوابط، استانداردها، پالت رنگی، کار�ردهای مجاز و غیرمجاز نماد و نشانه و اشراف به پ}وسه برندینگ Mوپل، مطالعه و 

ب}رسی دقیق گایدلاین برندM (Brand Book)وپل توصیه می شود. این ک�اب، مرجع کاملی است برای تمام آن چه که الزام برند در Mوپل نامیده می شود. 

 برای دستیابh به این فایل حتما، Rبه سایت Mوپل مراجعه بفرمایrد. 
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قوانین تبلیغات ?وپل 

 همان طور که برند و الزامات آن برای شرکت دارای اهمیت مضاعف است، تبلیغات و Mوش های بازارpابh نیز می تواند در صعود یا سقوط برند تا¥یر گذارد بنابراین لازم 

است هرنوع اقدام تبلیغی، ت}ویجی، ترفیعی اعم از رفتاMی، چاپh، دیجیتالی، آنلاین و امثالهم با تایrدیه و مصوبه واحد بازارpابh شرکت انجام پذیرد. 

بنابراین هرگونه اقدامی که خارج از ضوابط و بودن مصوبه انجام شود از نظر شرکت تایrد نشده تلقی شده و باید از چرخه عملیات نماینده خارج گردد لذا توصیه می شود برای 

هرنوع اقدامی که در ادامه آمده است، با تیم Mوپل هماهنگ باشید: 

۱- تخفیف و ارایه ی قیمت خارج از استاندارد شبکه ی ف}وش و لیست قیمت 

۲- مذاکره با شرکت های تبلیغا©ی و عقد قرارداد با آن ها 

۳- حضور در نمایشگاه های مختلف به صورت موردی یا اختصاصی  با برند Mوپل 

۴- چاپ هرنوع ابزار معرفی و تبلیª اعم از کارت ویزpت، ب}وشور، لیست قیمت، تراکت و… 

۵- بارگذاMی محتوا جهت فضای مجا�ی 

۶- سفارش و استفاده از انواع ابزارهای POSMخارج از ابزارهای موجود Mوپل 

۷- بازارpابh فردی و شخصی در خارج از حوزه ی نمایندگی 

۸- عقد قرارداد با دیگر اشخاص و سازمان ها اعم از دولتی و خصوصی 
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۹- واگذاMی امتیاز قرارداد نمایندگی به غیر 

۱۰- تهیه اشانتیون و هدایای تبلیغا©ی 

۱۱- ایجاد سبدمحصول و خلق تخفیف سبدمجموع 

۱۲- طعمه قراردادن محصولات Mوپل برای دیگر محصولات و یا به عکس 
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در پایان … 

از این که با اطمینان خاطر و اعتماد وافر محصولات شرکت امکان پویش فرآور را برای فعالیت اقتصادی خود انتخاب می نمایrد به خود می بالیم و امیدوارpم در کنار هم و با کمک 

هم در جهت اعتلای اقتصاد کشور عزpزمان ایران گام برداشته و بهترpن اتفاقات اقتصادی موجود را برای یکدیگر رقم بزنیم. 

                                              

                    بد?ود… 
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